Gydgyszertar vezetés — iizemeltetés szakirany:

1.Jogi, etikai és szakmai szabalyok a gyogyszertari kommunkaciéban

2.Gyodgyszertarak mitkodtetésére vonatkozo jogi €s etikai szabalyok

3.Marketing lehetdségek kisforgalmu gyodgyszertari kornyezetben

4 . Humaner6forras menedzsment modszerek alkalmazasa a gyogyszertarban

S5.Internetes gyodgyszerforgalmazas bevezetesénéek jogszabalyi és adminisztracios hattere

6.Az egészségmegirzési funkciok bemutatasa és fejlesztésének lehetdségei kozforfgalmu
gyogyszertar példajan keresztiil

7.Beteg-egylittmiikddés és az egészségértés kapcsolata

8.Az EESZT és az e-recept jelentdsége ¢s gyakorlata Magyarorszdgon
9.Kiemelt célellendrzési szempontrendszer a kozforgalmu gyogyszertarban
10.A hatéanyagalapt gyogyszerrendelés kérdései

11.Hyogyszerhamisitas helyzete és megeldzése napjainkban

12 Mindségbiztositasi fejlesztés a gyogyszertarban

13.Személyiségismeret és er6szakmentes kommunikacié a gydgyszertarban
14.Kozforgalmu gydgyszertar ligyeleti szabalyozasa

15.Gyogyszertari készletgazdalkodas jogi €s gazdasagi aspektusai

16.A vezeto feladati, tulajdonsagai, a vezetés funkcioi, a sikeres vezetés alapelvei —gyakorlati
példan keresztiil

17.Gyogyszerek reklamozasa, reklampszichologia

18. Szabadon valaszthato téma, gyakorlati példa, megvaldsitas



